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MakoLab SA - wzrost sprzedazy az o 125% w II kwartale r/r

MakoLab SA — spétka specjalizujaca sig w tworzeniu 1 wdrazaniu kompleksowych rozwiazan internetowych dla
biznesu m.in. dla koncernu Renault-Nissan — osiagngta w pierwszej potowie 2012 roku sprzedaz na poziomie blisko 6,1
mln z1, co stanowito wzrost 0 87% w stosunku do analogicznego okresu w roku ubiegtym. Zysk netto wyniést 624 tys.
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Publikujac raport za I-szy kwartat 2012, Zarzad Spoétki przedstawil plan sprzedazy na II-gi kwartal 2012 w wysokosci
2,3 miln zi, przy zatozeniu, ze przecigtny kurs Euro w okresie objetym planem nie bedzie nizszy niz 4,15 zt. W dniu 12
czerwca 2012 Zarzad podwyzszyt prognoze sprzedazy o 30% do poziomu 3 mln zt. Ostatecznie Spétka MakoLab w
II-gim kwartale 2012 roku przekroczyta skorygowany plan o ponad 14%. Narastajaco od poczatku biezacego roku
sprzedaz Spoéiki przekroczyta o blisko 13% sume prognoz opublikowanych dla I-go i II-go kwartalu, wynoszaca 5,4
mln zt. W poréwnaniu z 2011 rokiem sprzedaz Spétki MakoLab narastajaco od poczatku 2012 roku wzrosta o ok.
87%, przy czym sprzedaz w II-im kwartale biezacego roku byta o ponad 125% wyzsza niz w analogicznym kwartale
roku ubieglego.

,»Osiagnigte w II-gim kwartale 2012 oraz narastajaco w I-szej potowie tego roku przychody sa duzo wyzsze niz
prognozowaliSmy. GIéwnym czynnikiem wzrostu sprzedazy Spoiki byt eksport, ktéry w I-szym péiroczu 2012 roku
stanowit blisko 65% przychodéw ogdétem. Wzrost wartosci eksportu o ponad 111% w Euro w stosunku do ubiegtego
roku byt wynikiem przede wszystkim ciaglego rozszerzania wspélpracy i powigkszania portfela zamdéwien od klientow
z grupy Renault-Nissan oraz intensyfikacji dziatari sprzedazowych na nowych rynkach, w szczegdélnosci na Bliskim
Wschodzie i w Azji. Co istotne, portfel oferowanych przez nas ustug na tych rynkach jest zr6znicowany i wynika m.in.
z unikalnych kompetencji, jakie posiadamy” — méwi Wojciech Zielifiski, prezes zarzadu MakoLab SA.

Wyzsza sprzedaz eksportowa w stosunku do analogicznego okresu roku ubieglego, jest rOwniez wynikiem wyzszego,
$rednio o ok. 6% kursu Euro. O ile przychody uzyskiwane ze sprzedazy krajowej wzrosty o 72% rok do roku to, biorac
pod uwage plany dalszej ekspansji zagranicznej, Zarzad oczekuje dalszego wzrostu udziatu wartosci eksportu w
sprzedazy ogélem w kolejnych okresach.

Na zwigkszenie w I-szym pétroczu 2012 roku o ponad 87% wartosci sprzedazy ogétem w stosunku do ubieglego roku
wplyw miat takze istotny, wynoszacy 309%, wzrost przychodéw ze sprzedazy towardw. Zostat on osiagnigty dzieki
dynamicznie rosnacej sprzedazy oprogramowania do zastosowan naukowych i badawczych w przemysle chemicznym
(chemia komputerowa). Ogétem udziat przychodéw ze sprzedazy oprogramowania producentéw trzecich w roku 2012
przekroczyt juz 11% wobec 5% catosci przychodéw w analogicznym okresie roku ubiegtego.

Sposréd wazniejszych realizacji Spotki MakoLab w I-szej potowie 2012 roku warto podkresli¢ rozpoczgcie projektu
badawczego wspoétfinansowanego ze Srodkéw unijnych oraz Budzetu Panistwa pn. ,,Stworzenie ontologii opisujacej
zagadnienia samochodéw uzywanych, mozliwosci ich konfiguracji oraz opracowanie technicznych rozwigzan IT
umozliwiajacych implementacje ontologii”. Catkowita warto$¢ projektu wynosi 414,05 tys. zt. Realizacja projektu
rozpoczeta sig 01.01.2012 1 jest planowa do korica tego roku. Ponadto, Spétka kontynuowata wykonywanie ustug
opracowania i utrzymania serwiséw WWW dla firm koncernu Renault-Nissan. Stworzony przez Spétke system
zarzadzania treScig serwisow Renault - RSI-CMS byt wdrazany w kolejnych krajach swiata, m.in. w Kolumbii i
Kazachstanie. Dodatkowo, w maju zakoriczono realizacj¢ wielomodulowej platformy internetowej opartej o system
CMS dla Starostwa Powiatowego w Mirisku Mazowieckim, a takze dobiegly korica prace w ramach umowy zawartej z
Klientem prowadzacym dziatalno$¢ w zakresie obrotu i doradztwa na rynku nieruchomosci komercyjnych na
wykonanie i wdrozenie systemu do zarzadzania relacjami z klientami — CRM.

MakoLab SA

stronal/1



