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Dotacje na migdzynarodowe projekty badawcze

Projekty B+R realizowane w konsorcjach migdzynarodowych to szansa na milionowe dotacje i dostgp do
zagranicznych zasobéw wiedzy. Specjalisci z Exeq doradzaja jak skutecznie przygotowac si¢ do wspélpracy z
partnerami z zagranicy.

Wielu przedsigbiorcéw bioracych aktywnie udziat w krajowych konkursach o dotacje z Unii Europejskiej ubiega si¢
réwniez o fundusze przeznaczone na projekty badawczo rozwojowe realizowane w konsorcjach migdzynarodowych.
Do tej pory ponad 1100 projektéw z udziatem polskich zespoléw zostato dofinansowanych w trakcie trwania 7
Programu Ramowego — najwigkszej europejskiej inicjatywy wspierajacej wspotpracg migdzynarodowa we wszystkich
obszarach badari i rozwoju technologicznego. Budzet programu na lata 2007 — 2013 to 54 mld euro.

W Polsce wydatki na B+R to jedynie 0,68% PKB, podczas gdy celem Komisji Europejskiej jest usrednienie wysokosci
tych inwestycji do poziomu 3% w calej Unii. Wedlug danych KPK (Krajowy Punkt Kontaktowy Programéw
Badawczych UE) Polska jest na 12 miejscu w Europie pod wzgledem liczby dofinansowanych projektow.

,»Wiekszos¢ przedsigbiorcéw w Polsce nie wierzy w swoje mozliwosci na arenie migdzynarodowej. Odstrasza ich
wsp6ltpraca z zagranicznymi podmiotami, w tym z uczelniami wyzszymi i jednostkami badawczymi. Ilo$¢ zapytan o
polskich partneréw i entuzjastycznych odpowiedzi na polskie oferty na portalach biznesowych typu LinkedIn §wiadczy
jednak o duzym zainteresowaniu taka wspélpraca i braku jakichkolwiek barier podczas przeprowadzania projektu
migdzynarodowego. Szczegdlnie dlatego, ze jest to szansa na wysoka dotacje dla kazdej strony.” ttumaczy Katarzyna
Slusarczyk, Project Manager w Exeq.

Specjalisci z Exeq podsumowali kluczowe kwestie, na ktére nalezy zwrdci¢ uwagg siggajac po unijne pieniadze w
migdzynarodowym zespole:

Programy dla polskich przedsigbiorcéw
Polscy przedsigbiorcy moga si¢ ubiegac o dofinansowanie w konkursach oglaszanych przez:

1.7 Program Ramowy (Seventh Framework Program) — do programu moga zgtaszaé si¢ przedsigbiorcy z Unii
Europejskiej oraz paristw wspdtpracujacych. Szczegdty konkurséw sg ogtaszane w poszczegélnych naborach dla
projektow z danej dziedziny. Projekty sa finansowane bezposrednio z budzetu Komisji Europejskie;j.

2.Eureka — jest to program nadzorowany przez Rad¢ Europy, w ramach ktérego europejskie przedsigbiorstwo
otrzymuje dofinansowanie ze Srodkéw krajowych. Do najwazniejszych programéw Eureki nalezg: Eurostars (wsp6lnie
z 7PR), Clusters, a w nim np. CELTIC (tylko sektor ICT) lub EUROGIA (tylko sektor energetyczny), projekty
indywidualne oraz programy dwustronne np. Polsko-Izraelski lub Polsko-Singapurski.

3.Inne np. Fundusze Norweskie (wznowione od 2012 roku)

Szukajac informacji na temat poszczegdlnych programéw migdzynarodowych nalezy odwiedzi¢ strony internetowe
takich instytucji jak NCBiR, KPK, Cordis lub skorzysta¢ z ustug firm doradczych.

Jakie korzysci z realizacji projektu w migdzynarodowym konsorcjum?

Jest kilka powodéw dla ktérych przedsigbiorcy decyduja si¢ na tego typu wspdlprace. Poza oczywista przyczyna jaka
jest zdobycie dodatkowych §rodkéw na finansowanie prac badawczo rozwojowych, gtéwnym atutem udziatu w
mi¢dzynarodowym projekcie jest dostgp do wiedzy i technologii partneréw, ktéra moze wzbogaci¢ dany projekt. Co
wigcej, strony uzyskuja mozliwo$¢ wejscia na zagraniczne rynki, a takze poszerzenia sieci kontaktéw. Ponadto,
wszyscy partnerzy konsorcjum bogaca si¢ o nowe do§wiadczenie oraz prestiz - logo 7PR czy Eureka to §wiadectwo
innowacyjnosci firmy.

strona 1/2



newss.pl
Dotacje na migdzynarodowe projekty badawcze

Jakie projekty maja szansg?

Najwazniejsza kwestia — podobnie jak przy polskich konkursach na badania i rozwéj — jest innowacyjno$¢ rozwigzania
bedacego rezultatem projektu. Ze wzgledu na silng konkurencje w programach miedzynarodowych, dofinansowanie
otrzymuja tylko najlepsze projekty. Niekiedy 7PR organizuje takze wstepne oceny pomystéw na projekt, tzw.
pre-proposal check, dzigki ktérym przedsigbiorcy moga sprawdzi¢ czy ich pomyst jest wystarczajaco dobry aby braé
udzial w danym naborze. Podobng ustugg oferuja réwniez niektére firmy doradcze. Program Eureka dodatkowo
przywiazuje duza wage do mozliwosci komercjalizacji rezultatow.

Projekt cudzy czy wlasny?

Realizujac projekt, mozna wybra¢ dwie drogi: stworzy¢ konsorcjum lub dofaczy¢ do powstajacego/ istniejacego. W
pierwszym wariancie nalezy mie¢ pomyst na innowacyjne rozwiazanie, ktére wymaga udziatu partneréw
migdzynarodowych i podlega pod kryteria danego programu. Nastgpnie rozpoczaé poszukiwania partneréw. Warto
korzysta¢ z sieci wlasnych, sprawdzonych partneréw. Jedli sig¢ nie posiada odpowiednich partneréw, mozna ich
wyszukaé za pomocg wydarzen brokerskich, konferencji lub serwiséw online takich jak Cordis, czy fora/grupy
tematyczne zatozone na portalach biznesowo-spotecznosciowych (LinkedIn, Goldenline).

Koordynacja projektu

W przypadku kazdego projektu migdzynarodowego, wylaniany jest koordynator projektu, ktéry poza kwestiami
merytorycznymi zajmuje si¢ sprawami administracyjno-organizacyjnymi. Droga do realizacji projektu rozpoczyna si¢
od napisania wniosku. Koordynator zazwyczaj zleca organizacjg tego procesu zawodowym redaktorom takich
propozycji projektowych, szczegélnie za pierwszym razem. Praca nad wnioskiem trwa zwykle od 1 miesiaca do pét
roku w zalezno$ci od wielkosci projektu.

Dobra wspoétpraca w migdzynarodowym konsorcjum to kwestia kluczowa. Duzo trudniej skoordynowaé projekt
realizowany przez kilka lub czasem kilkanascie podmiotéw niz indywidualnie, dlatego warto polega¢ na sprawdzonych
partnerach, ktérzy beda starannie i w terminie wykonywaé powierzone im zadania. Dobra praktyka dla utrzymania
sprawnie dziatajacej wspoétpracy sa czgste kontakty (osobiste, telefoniczne, mailowe, itd.), zeby na biezaco wymieniaé
si¢ informacjami i weryfikowac¢ postep prac.

Jak podzieli¢ prawa do rezultatu projektu?

Sposéb podziatu praw do rezultatu projektu jest zapisany w umowie konsorcjum migdzy partnerami. Czgsta i
jednoczesnie najprostsza praktyka jest zachowanie prawa (w tym komercyjnego na wytacznos¢) do wktadu, ktéry sie
wniosto w projekt. W niektérych przypadkach komercjalizacja wynikéw projektu wymaga udzielenia partnerom
licencji na wktad wlasny oraz uzyskania licencji na wktad partneréw (zasada wzajemnosci). Odpowiednie zapisy
prawne sa w stanie wywazy¢ interesy wszystkich partneréw nawet w przypadku niepodzielnego rezultatu koficowego
projektu, gdy konieczna jest wsp6twilasnosé.

Podsumowanie

Najwazniejsze kwestie dotyczace skutecznego projektu w migdzynarodowym konsorcjum to innowacyjny pomyst oraz
strategicznie dobrani partnerzy, bez ktérych wktadu projekt nie mialby racji bytu. Jednak nawet przy zaufanych
partnerach warto spisa¢ wszystkie szczegdty wspdtpracy w umowie konsorcjum, szczegdlnie prawa do rezultatu

projektu.
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