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NAVO PGD wdrozy nowe rozwiazanie mobilne Comarch ECOD Agent 2.0

NAVO - Polska Grupa Dystrybucyjna Spétka z o.0., strategiczny partner Procter&Gamble, Master Distributor
Home&Body Care 3M, Electro P&G Full Service Distributor oraz Comarch SA podpisaly umoweg na wdrozenie nowej
wersji systemu mobilnego Comarch ECOD Agent 2.0 oraz znaczng jego rozbudowe. Wdrozenie bedzie realizowane w
kilku etapach. NAVO PGD korzysta obecnie ze starszej wersji systemu mobilnego.

- Wspétpraca z firma NAVO PGD w zakresie rozwiazania mobilnego klasy Sales Force Automation trwa juz od
przeszto 7 lat. Firma wykorzystywata dotychczas nasze rozwiazanie mobilne pierwszej generacji, ktére byto
dostosowane do potrzeb NAVO PGD i zintegrowane z ich wewngtrznym systemem zarzadzania firma — JD Edwards.
Obecnie podjgta zostata decyzja o migracji rozwigzania do nowej wersji systemu Comarch ECOD Agent 2.0, dzigki
czemu mozliwe bedzie zrealizowanie szeregu dodatkowych funkcjonalnos$ci w ramach systemu mobilnego — méwi
Jakub Frankiewicz, Product Manager firmy Comarch.

- Wdrozenie nowej wersji systemu Comarch ECOD Agent 2.0 zostato podzielone na kilka etapéw. W pierwszym
chcemy skupi€ si¢ na dobrym skonfigurowaniu i odwzorowaniu naszych proceséw biznesowych w nowym
rozwigzaniu, integracji z JD Edwards oraz na przeszkoleniu wszystkich naszych uzytkownikéw z nowego systemu. W
drugiej kolejnosci system Comarch ECOD Agent 2.0 zostanie wzbogacony o funkcjonalnosci CRM dla naszego
zespotu call-center oraz zintegrowane z dziatajacym w NAVO PGD sklepem internetowym B2B dla naszych klientéw.
Dzigki temu Comarch ECOD Agent 2.0 stanie si¢ centralnym i jedynym narze¢dziem do zarzadzania sprzedaza w
naszej firmie — méwi Leszek Jodetka, Dyrektor IT w firmie NAVO PGD.

NAVO PGD jest firma wyspecjalizowana w §wiadczeniu ustug dystrybucyjnych i logistycznych dla produktéw
FMCG, farmaceutycznych oraz RTV i AGD na rynku polskim. Firma dociera do ponad 100 najwazniejszych sieci
handlowych w Polsce oraz kilkunastu tysigcy niezaleznych punktéw sprzedazy i oferuje wspolpracg w zakresie
sprzedazy, logistyki, marketingu oraz trade — marketingu.

Comarch to dostawca innowacyjnych rozwiazan informatycznych m.in. w zakresie zarzadzania procesami
sprzedazowymi. Comarch ECOD Agent 2.0 to kompleksowy, profesjonalny system wsparcia sprzedazy klasy Sales
Force Automation, zapewniajacy kompleksowa obstuge punktu sprzedazy przez mobilnych przedstawicieli
handlowych. Comarch ECOD Dystrybucja oferuje kompleksowa komunikacj¢ i raportowanie informacji z kanatu
dystrybucji, za§ Comarch ECOD Business Portal to rozwigzanie komunikacyjno-raportujace, ktére usprawnia procesy
komunikacji i wspdtpracy na linii producent — dystrybutorzy, dzigki czemu mozliwa jest natychmiastowa reakcja na
zmiany rynkowe.

Z rozwiazania Comarch ECOD Dystrybucja i Agent korzysta ponad 40 producentéw branz Retail&FMCG,
chemiczno-kosmetycznej oraz budowlanej i farmaceutycznej, m.in. Hortex, Agros Nova, Grupa Zywiec, Carlsberg,
Mattel Polska, Mars, Wawel, PPG Deco (producent farb Decoral), Dr Irena Eris, Bacardi-Martini, Ambra, Stella Pack
(producent m.in. workéw na $Smieci, produktow do czyszczenia i mycia, folii kuchennych, itd.), Effector (branza
okienna), Colgate Palmolive, Nivea i blisko 4000 uzytkownikéw, wsréd nich dystrybutorzy chemii gospodarczej, art.
higienicznych, wyrobdw tytoniowych i farmaceutycznych, jak Frega, Interchem czy Farbud.

Comarch

stronal/1



