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Masz pomyst na biznes? Naucz si¢ go sprzedawac!

Dobry pomyst moze by¢ poczatkiem pelnej sukceséw przygody z biznesem. Oczywiscie, jesli uda si¢ go zrealizowac.
Istnieje wiele istotnych elementéw, o ktérych nalezy pamigtaé — napisa¢ dobry biznesplan, znalez¢ inwestora, rozwinaé
umiejetnosci zarzadzania wiasng firma.

Istnieje jednak pewien newralgiczny punkt o ktérym pomystodawcy poszukujacy potencjalnych inwestoréw powinni
pamigtac. Umiejetne sprzedanie swojego pomystu, wzbudzenie zainteresowania i zaufania jest podstawa przynajmniej
wstepnego zainteresowania pomystem i jego autorem.

»Jestem najbardziej spontanicznym moéwca na Swiecie, gdyz kazde stowo, kazdy gest i kazda riposta sa wczesniej
prze¢wiczone”. Tym cytatem z George’a Bernarda Show rozpoczyna swoja prezentacje Marek Niezgoda, prowadzacy
szkolenie Skuteczna prezentacja pomyshu przed inwestorem, organizowanego w ramach projektu ,,Biznes dla biznesu”,
ktérego celem jest inicjowanie kontaktéw pomigdzy pomystodawcami a inwestorami. Te jednodniowe szkolenia
pozwalaja firmom i osobom chcacym zatozy¢ wilasna firmeg oparta o innowacyjny pomyst lepiej przygotowac si¢ do
spotkania z potencjalnym inwestorem. Spotkanie to moze nie by¢ wcale tak odlegte...

Jak zainteresowa¢ swoim pomystem inwestora? Mozna dzigki udzialowi w konkursie.

W ramach rozwijania portalu www.inwestornia.pl Agencja Rozwoju Pomorza S.A. przygotowata konkurs ,,0d pomystu
do biznesu — napisz biznesplan z Inwestornia”, skierowany do oséb fizycznych oraz firm we wczesnej fazie rozwoju.
Uczestnicy proszeni sa o zalogowanie si¢ na stronie www.inwestornia.pl, stworzenie swojego profilu pomystodawcy
oraz dodanie pomystu do tzw. Bazy pomystéw.

Gléwnym zadaniem jest jednak napisanie biznesplanu w specjalnie przygotowanej aplikacji — generatorze
biznesplanéw. Nagroda w konkursie jest prezentacja pomystu przed inwestorami prywatnymi, przedstawicielami sieci
aniotéw biznesu oraz funduszy kapitatowych i zalazkowych. Pomystodawcy dzigki konkursowi zyskuja mozliwosé
bezposredniego kontaktu z osobami posiadajacymi kapitat na realizacje najbardziej interesujacych inwestycji. Konkurs
daje autorom jeszcze inne korzysci: mozliwos¢ dopracowania pomystu i przygotowania go pod katem potrzeb
inwestora oraz przygotowanie si¢ do wystapienia ,,na Zywo”.

Sie¢ Lewiatan Business Angels umiescita na swojej stronie internetowej wzorcowy plan prezentacji inwestorami
przygotowany wg metodologii W.H. Payne'a. Znajduje si¢ w niej krétki opis konkretnych aspektéw ktére powinien
poruszy¢ pomystodawca. Warto jednakze pamigtaé o znanej powszechnie zasadzie — w przypadku wystapien
publicznych réwnie wazne jak to co méwimy, jest jak to méwimy. Oczywiscie, potencjalny inwestor jest przede
wszystkim zainteresowany czy zdiagnozowane zostaly potrzeby rynku, przewaga konkurencyjna czy projekcje
finansowe. Jesli przygotujemy prezentacje wg tego schematu z pewnoscig odpowiemy na wstepne pytania,
potencjalnego inwestora. Jezeli nas uwaznie wystucha...

Jak moéwié, zeby inwestor stuchat?

,Potrzebe lepszego przygotowania autoré6w pomystéw do samej prezentacji sygnalizowaly zaréwno sieci aniot6w
biznesu, jak i sami pomystodawcy” méwi Monika Gancarewicz z Agencji Rozwoju Pomorza S.A., kierownik projektu
»Biznes dla biznesu” — ,,Zdiagnozowanym problemem byla na przyktad zawarto$¢ prezentacji: czgsto bogatej w detale
techniczne oraz szczegéty rozwiazan, w ktérych inwestorzy moga si¢ po prostu nie orientowac i nie sg to tez dla nich
informacje najbardziej interesujace przy pierwszym kontakcie. Druga kwestig jest sposob prezentacji — pomystodawca
ma przede wszystkim zainteresowac. Przedstawi¢ pomyst, ale réwniez siebie.

Dla inwestora sa to dwie poléwki — réwnie wazny jak pomyst jest jego autor. Bo to on jest kluczem do sukcesu. Stad
Agencja Rozwoju Pomorza S.A. chce umozliwi¢ uczestnikom konkursu jak najlepsze przygotowanie si¢ do spotkania z
potencjalnym inwestorem. Dodatkowym bonusem jest mozliwos¢ udzialu w bezptatnych szkoleniach ,,Napisz swoj
biznesplan — sposéb na pozyskanie kapitatu od inwestora” oraz ,,Skuteczna prezentacja pomystu przed inwestorem”.
Pierwszy z nich prowadzi krok po kroku przez proces pisania biznesplanu w oparciu o aplikacj¢ umieszczona na
portalu www.inwestornia.pl. Omawiana jest zaréwno struktura samego generatora biznesplanéw, ale takze przeliczenia
finansowe, ktére dokonuja si¢ automatycznie, istotne z punktu efektywnosci inwestycji.

Uczestnicy szkolenia z autoprezentacji poznaja techniki wystapien publicznych, technik uatrakcyjniania prezentacji,
budowania jej prawidtowej struktury. Ucza sig takze wykorzystywacé nabyte umiejgtnosci w prezentowaniu swojego
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pomystu przed inwestorem. ,,Dzigki kompleksowemu przygotowaniu, obejmujacemu zaréwno czgs¢
merytoryczno-finansowa, jak i, powiedzmy, marketingowa, uczestnicy konkursu znacznie zwigkszaja swoje szanse na
znalezienie partnera w biznesie” — podsumowuje Monika Gancarewicz.

Agencja Rozwoju Pomorza S.A. czeka na pomysty do 31 stycznia 2011 roku. Dobrze, Ze propozycja dla autoréw
innowacyjnych pomysiéw zostata przygotowana w taki sposéb, aby jak najpetniej przygotowac ich do wydarzenia,
ktére moze stac si¢ jednym z najwazniejszych spotkan w ich dotychczasowym zyciu biznesowym, w ktérym beda
mogli by¢ ,,jak najbardziej spontanicznymi méwcami na Swiecie”.
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