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Dobre wyniki sprzedazy w sieci BZ WBK Partner

Bank Zachodni WBK rozwijajac swéj system franczyzowy, w tym roku postawit na dwie rzeczy — integracjg z
oddziatami wlasnymi i maksymalny rozwéj oferty produktowej. Bank wprowadzit do oferty kilka nowych produktéw,
a do tego usprawnit proces obstugi. Wyniki sprzedazowe mijajacego roku pokazuja, ze te decyzje byty jak najbardziej
stuszne.

Mimo trudnych warunkéw na rynku finansowym sprzedaz w kanale partnerskim wzrosta w niektérych produktach
nawet kilkukrotnie. Poréwnujac dane za wrzesiefi, pazdziernik i listopad 2009 i 2010 r. wartos$¢ sprzedazy kredytow
gotowkowych wzrosta odpowiednio o 165%, 154% i ponad 260%. Jeszcze lepiej wypadaja wyniki dotyczace kont
osobistych. We wrzesniu 2010 w kanale partnerskim otwarto az 436% wigcej rachunkéw niz rok wczesniej, w
pazdzierniku o 176%, a w listopadzie ,,tylko” o 70% wigcej. Podobnie wygladaja przyrosty sprzedazowe w przypadku
lokat — wrzesien 295%, pazdziernik 160%, a listopad az 456% wigcej niz w roku poprzednim.

Dzigki szerokiej ofercie i mozliwosci sprzedazy r6znych produktéw Partnerzy Banku Zachodniego WBK moga
pozyskiwac réznych klientéw, szybciej budowac ich baze, jednoczesnie réznicujac Zrodta swoich dochodéw czyniac
swoj biznes bardziej stabilnym.

Strategia rozwoju produktéw oferowanych w placéwce przeklada si¢ nie tylko na dochodowos¢ i stabilnosé
poszczeg6lnych placéwek ale réwniez na rozwdj calej sieci. Dzigki takiej strategii sie¢ BZ WBK Partner utrzymuje
dynamiczne tempo rozwoju i w ciagu dwdéch ostatnich miesigcy 2010 r. w kazdym tygodniu uruchamiat nowa
placéwke.
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