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Swiss wchodzi we franczyzg

Powstat pierwszy w Polsce system franczyzowy dla sklepéw z zegarkami. Oferuje go Swiss, jedna z najwigkszych
sieci w tej branzy, ktéra w catej Polsce ma juz ok. 60 placéwek.

Firma zarzadzajaca siecia swoj pierwszy sklep uruchomita w 1999 roku w warszawskim CH Promenada. Ma wigc za
soba juz bardzo dlugie do§wiadczenie w branzy.

- Dziatamy na rynku produktéw z wyzszej p6iki, gdzie bardzo duze znaczenie ma sposéb ich prezentacji oraz
oddziatywanie na emocje klientow. Branza ta okazala si¢ odporna na zawirowania gospodarcze zwiazane z kryzysem. W
tym roku nie odnotowujemy co prawda wzrostu, ale sprzedaz w naszych sklepach utrzymuje si¢ na stabilnym poziomie

- méwi Maciej Zaremba, manager sieci sklepdw Swiss.

Jedna z gtéwnych zalet przystapienia do systemu franczyzowego Swiss jest uksztattowany wizerunek tej sieci, ktéry
znajduje coraz wigksze uznanie wsréd zarzadcow centréw handlowych. Firma coraz czg$ciej dostaje propozycje
otwarcia sklepéw w najlepszych, najbardziej wyeksponowanych lokalizacjach galerii. Jest w zwigzku z tym w stanie
pomdc potencjalnemu franczyzobiorcy w pozyskaniu bardzo atrakcyjnych lokalizacji.

Swiss wspomoze franczyzobiorcg réwniez w zakresie efektywnego zaplanowaniu powierzchni sklepu oraz ekspozycji
zegarkOw. Zapewni szkolenia, dziatania marketingowe, a takze wytacznos¢ terytorialng na okre§lonym obszarze.
Dzigki prowadzeniu wieloletniej dziatalnosci firma posiada wypracowane zZrédta dostaw zegarkéw po atrakcyjnych
cenach. Obiecuje w zwiazku z tym czgste promocje, elastyczne terminy ptatnosci, a takze staty monitoring rynku i
konkurencji. W sklepach Swiss mozna kupi¢ zegarki wszystkich najwazniejszych marek, w tym m.in. Swatch, Tissot,
Calvin Klein, Emporio Armani, Diesel, Tommy Hilfiger, Hugo Boss, D&G, Moschino czy Timex.

Oczekiwania w stosunku do potencjalnego franczyzobiorcy zwiazane sg przede wszystkim z posiadaniem
odpowiednich zasobéw finansowych. Inwestycja w nowy sklep z zegarkami Swiss to koszt okoto 300-400 tys. zt: ok.
100-150 tys. z1 na adaptacje i wyposazenie lokalu oraz ok. 200-250 tys. zt na pierwsze zatowarowanie. Swiss pobiera
takze optate wstgpna w wysokosci 10 tys. zl oraz biezaca (1 proc. od obrotu netto) i marketingowg (1 proc. od obrotu
netto).

Okres zwrotu z inwestycji szacowany jest na 24-36 miesi¢cy. Dla kazdego konkretnego sklepu zostanie wyliczony
indywidualnie, bowiem franczyzodawca w ramach oferowanego systemu zapewnia model finansowy - na podstawie
wynikéw sklepéw wiasnych przedstawi wyliczenia dotyczace naktadéw inwestycyjnych, przychodéw oraz zyskéw
planowanej placowki.

- ChcielibySmy w najblizszych miesigcach rozpoczaé budowg sieci franczyzowej. Tempo jej rozwoju bedzie
oczywiscie uzaleznione od zainteresowania ze strony potencjalnych inwestoréw. Réwnolegle zamierzamy tez otwierac
sklepy wtasne. W tym roku nasza sie¢ powigkszyta si¢ o 14 sklepéw, na przyszty rok takze zaplanowalismy kilkanascie
otwar¢ - podsumowuje Maciej Zaremba.
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