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Sezon na wtasny biznes

Czy istnieje recepta na sukces w biznesie? Czy szukac jej warto tylko przy pomocy srodkéw finansowych? Zaréwno
doswiadczeni, jak i mtodzi przedsigbiorcy wiedza, Zze poza tak bardzo pozadanym dzi§ unijnym wsparciem, w biznesie
liczy sig plan, konsekwencja, trochg szczescia i spryt.

Wraz z wejsciem Polski do Unii Europejskiej i towarzyszacym jemu programom wsparcia finansowego, przed
wigkszoscia rodzimych przedsigbiorcow pojawila si¢ szansa na rozwéj swoich bizneséw. Skorzystanie z pomocy
unijnej to w rzeczywistosci bezzwrotny zastrzyk kapitatu na ré6znego rodzaju inwestycje. Migedzy innymi z tego powodu
po 2007 roku tak dynamicznie wzrosta liczba sktadanych wnioskéw w programach unijnych. Wtasciciele firm zaczeli
szukac rozwiazan finansowych, ktére nierzadko nawet w stu procentach pokrywaja koszty nowych inwestycji. W §lad
za nimi ruszyty firmy konsultingowe oferujace profesjonalne przygotowanie wnioskéw o dotacje. Ich liczba, co widaé
po ilosci sktadanych wnioskéw w réznych branzach, ciaggle roSnie, a przedsigbiorcy coraz czgSciej szukaja mozliwosci
rozwoju swojego biznesu ze Zrédet zewngtrznych.

Regionalny zastrzyk finansowy

Co zrobié, aby otrzymacé potrzebne wsparcie? Przede wszystkim nalezy przebrnaé przez szereg biurokratycznych
pytan, wypehic stosy dokumentéw i co najbardziej istotne — odpowiednio przygotowaé wniosek. Jak rozpoczaé
starania o zastrzyk finansowy na przedsigbiorczej drodze? Po pierwsze warto zapozna¢ si¢ z mozliwosciami uzyskania
dotacji, jakie przedsigbiorcom oferuja Regionalne Programy Operacyjne. Dotacje w ich ramach to typowe inwestycje
twarde, przeznaczone na rozwoj przedsigbiorczosci. Kazde wojewddztwo posiada swoje lokalne oddziaty RPO, a
pomoc finansowa mozna pozyskaé dla projektéw, dotyczacych m.in. informatyzacji, rozszerzenia zakresu dziatalnosci
przedsigbiorstwa czy realizacji istotnych zmian w procesie produkcji lub zmian w zakresie sposobu Swiadczenia ustug.

Podejscie psychologiczne

Finansowa pomoc unijna to niewatpliwie szansa na rozwdj rodzimej przedsigbiorczos$ci. Udany biznes to jednak,
szczegoblnie dzis, wyzwanie dla ogromne;j liczby przedsigbiorcéw. Wielu potencjalnych pracodawcéw zwyczajnie boi
si¢ ryzyka zainwestowania pienigdzy w niepewny cel, w efekcie czego nie podejmuja wyzwania i pracuja na sukces
kogos innego.

W dobie wciaz rozwijajacego si¢ kapitalizmu liczy si¢ juz nie tylko dobry pomyst i konsekwentne go realizowanie.
Dlatego skuteczni przedsigbiorcy, poza strategia biznesowa, korzystaja z ré6znego rodzaju narzedzi, ktdére otrzymuja na
specjalnie dla nich przygotowanych kursach. Tam, poza wiedza na temat skutecznej komunikacji czy sztuki perswazji,
poznaja tajniki korzystania chociazby z feromondéw, jako efektywnego narzedzia w negocjacjach. Jak twierdza
psychologowie, zwiazki te spelniaja wiele funkcji, m.in. ptciowe, alarmowe, obronne czy wyrazajace stres. -
Nieswiadomie, nie wyczuwajac w ogdle zapachu i nie wiedzac o jego dziataniu, odbiorca modyfikuje swoje
zachowanie. Proces ten zachodzi dzigki dziataniu podwzgérza mézgu - informuje Weronika Styczynska, psycholog
kliniczny.

Okazuje sig, Ze nie ma jednej recepty na przedsigbiorczy sukces. Udany biznes to bowiem potaczenie szeregu
wspotgrajacych ze soba elementéw, poczawszy od dobrego pomystu, poprzez konsekwentng jego realizacje,
odpowiednie cechy charakteru, motywacje, koficzac na narzedziach, ktére pozwola dominowac nad partnerem. Po te
coraz czesciej siggaja juz nie tylko przedstawiciele handlowi czy specjalisci od wizerunku, ale i prezesi duzych firm i
ich pracownicy. Dlaczego? Bo jak glosi stara, sprawdzona zasada — cel uswigca srodki.
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