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KOMSA Polska i aetka Communication Center wdrozyly program franczyzy, ktory, dzigki atrakcyjnym warunkom,
cieszy si¢ coraz wigkszym zainteresowaniem wsrdd indywidualnych reselleréw

Program Partnerski aetka to propozycja skierowana do specjalistéw z branzy technologiczne;j i telekomunikacyjnej,
przede wszystkim dziatajacych na rynku GSM, IT, automotive, elektroniki uzytkowej i podobnych. Jego celem jest
utworzenie sieci punktéw, w ktérych klient indywidualny znajdzie pod jednym dachem szeroki zakres produktéw i
ustug, a takze profesjonalng obstuge potaczona z obiektywnym doradztwem. Franczyzobiorcom aetka oferuje szans¢ na
rozwdj i utrzymanie pozycji na rynku migdzy innymi dzigki akcjom promocyjnym oraz korzystnym cenom towaréw, a
ponadto opieke stabilnego partnera oraz szkolenia pod nazwa aetka-Akademia.

Franczyza na korzystnych warunkach

Wspétpraca w ramach Partnerskiego Programu aetka wiaze si¢ z szerokim pakietem korzySci. Pierwsza zaleta,
eliminujaca barierg wejscia, jest brak optat licencyjnych. Co wigcej, aetka gwarantuje franczyzobiorcom budzet
marketingowy, ktérego wartos$¢ zalezna jest od obrotéw z Komsa Polska. W ramach programu partner zyskuje
wsparcie promocyjne, dopasowane indywidualnie do potrzeb salonu, obstuge logistyczna oraz opiekuna strategicznego
ze strony Komsa Polska. W ramach aetka-Akademia organizowane sa szkolenia poszerzajace wiedz¢ teoretyczng oraz
umiejetnosci praktyczne pracownikéw sklepdéw partnerskich. Dzigki tego typu inicjatywom partnerzy moga np.
samodzielnie wykonywac¢ mniej skomplikowane naprawy sprz¢tu. Natomiast wigksza pomoc serwisowa gwarantowana
jest przez w-support, dziatajacy w ramach grupy Komsa. Bardzo istotng zaletg franczyzy w aetka jest rowniez
mozliwo$¢ zaopatrzenia si¢ w asortyment produktowo — ustugowy znanych producentéw i operatoréw na dogodnych
warunkach.

Model finansowania

W ramach programu partnerskiego, aetka przygotowala specjalny model finansowania inwestycji. Wktad, jaki wnosi
partner, nie jest okreslony z géry, zalezy tylko i wylacznie od jego indywidualnych mozliwosci oraz planéw. Jesli jest
juz w posiadaniu lokalu handlowego i potrzebuje jedynie wsparcia logistycznego, wydatki automatycznie maleja.
Gléwna zaleta tego modelu jest dofinansowanie wizualizacji placowki handlowej przez aetka. Przyktadowo, gdy
wycena kosztow inwestycji wynosi 25 tys. zt, franczyzobiorca inwestuje 20% (5 tys. zt), drugie tyle otrzymuje od
aetka, natomiast splata pozostatej kwoty moze by¢ objeta korzystng oferta leasingowa. Rata, dzigki comiesigcznemu
wsparciu z budzetu marketingowego, moze zosta¢ obnizona.

Obowiazki franczyzobiorcy

Oprécz wyraznych korzysci Program Partnerski aetka wiaze si¢ réwniez z pewnymi wymogami. Rola partnera jest
realizowanie zakupéw w Komsa Polska na okreslonym poziomie. Pozostale kryteria dotycza przede wszystkim
potozenia i wygladu samego sklepu. Wazne jest, by punkty handlowe byty zlokalizowane w miastach powyzej 15 tys.
mieszkaicOw, najlepiej w centrach handlowych czy przy gtéwnych ulicach. Okreslona zostata réwniez minimalna
wielkos¢ sklepu, ktérego powierzchnia handlowa nie moze by¢ mniejsza niz 15 m?, a optymalnie powinna wynosi¢
30-60 m?. Wiasciciele sklepéw partnerskich muszg oznakowac fasady i witryny sklepu wedtug standardéw
wprowadzonych przez aetka. Celem ujednoliconej wizualizacji na zewnatrz jest budowanie §wiadomosci istnienia
marki. Przy wsparciu aetka partner ma szans¢ profesjonalnie wyposazy¢ takze wnetrze swojego lokalu, dzigki szerokiej
gamie asortymentu aranzacyjnego. —Inwestycja w wizualizacj¢ wewngtrzng i zewngtrzng byta z naszej strony stuszna
decyzja, poniewaz opracowana oraz sprawdzona w Niemczech przez lata elegancka i praktyczna wizualizacja sklepu
zdecydowanie poprawita nasz wizerunek. Teraz wyglad naszego punktu mozna poréwnaé do sklepéw operatorskich,
co wyrdznia nas sposréd szeregu innych sklepéw sprzedajacych podobny asortyment — méwi Marcin Sopicki z firmy
Setel, ktéra dotaczyta do Programu Partnerskiego aetka na poczatku tego roku.

Czy wiesz, Ze...?

Program aetka przewiduje rézne poziomy partnerstwa:

strona 1/2



newss.pl
Program Partnerski aetka

aetka Plus Partner

* Budzet marketingowy Plus (zalezny od miesiecznych obrotow Partnera)

* Materiatly reklamowe dla Partnera

* Indywidualne akcje promocyjne

* Udziat w ogolnopolskich aktywnosciach marketingowych

* Szkolenia i spotkania partnerskie

* Specjalna oferta wyposazenia sklepu

* Subdomena w domenie aetka.pl i dostep do sklepu internetowego

* Przy spetnieniu minimum logistycznego, pakiet ,, logistyka 50%” taniej lub gratis
* Serwis gwarancyjny telefonow

aetka Premium Partner - petny pakiet Partner Plus oraz dodatkowo:
* Projekt aranzacji wnetrza sklepu

* Budzet marketingowy Premium

* Programy demo (telefony, nawigacje i inne)

* Organizacja dni otwartych aetka

Wiecej informacji na www.aetka.pl

Yasna Communications
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