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NAVO - Polska Grupa Dystrybucyjna — jedna z najwigkszych polskich grup handlowych, prowadzaca sprzedaz
detaliczng i hurtowa artykutéw FMCG - rozwija dotychczasowa wspétpracg z migdzynarodowym koncernem 3M w
Polsce. Na podstawie osiagnigtego porozumienia spotka uzyskata status ,,Master Dystrybutora” i bedzie
odpowiedzialna za obstuge sprzedazowa, logistyczng oraz trade-marketing marek Scotch-Brite™, PRIMA, Vicoplast i
Syrena na Rynku Tradycyjnym w Polsce.

Nowy zakres wspotpracy powinien przynies¢ Navo dodatkowe przychody szacowane na kilkadziesigt mln ztotych
rocznie.

NAVO wspdtpracuje z 3M od poczatku 2010 roku. Dobre wyniki sprzedazy, satysfakcja w zakresie poziomu
Swiadczonych ustug i interesujaca wizja rozwoju biznesu zaowocowata decyzja 3M o rozszerzeniu kooperacji ze
spotka. Porozumienie w tym zakresie zapewnia Navo wytacznos¢ na dystrybucje¢ na Rynku Tradycyjnym w Polsce
produktéw nastgpujacych marek znajdujacych si¢ w portfolio firmy 3M: Scotch-Brite™, Vicoplast, PRIMA i Syrena.
Spotka — oprécz samej sprzedazy i logistyki — bedzie odpowiedzialna za dziatania zwiazane z promocja ww.
produktéw.

,Decyzja o wyborze naszej spotki na wiodacego dystrybutora przez tak uznanego Swiatowego producenta, jakim jest
3M, to dla nas wielkie wyrdznienie. Jest to juz kolejny globalny gracz — po Procter & Gamble — ktéry powierzyl nam
istotna czgs$¢ swojego biznesu. Uzyskane dzigki kontraktom liczne synergie w obszarze oferty produktowej chcemy
efektywnie wykorzystaé nie tylko w zakresie samej sprzedazy, ale takze w zakresie dziatafi promocyjnych..
Podejmowane przez Navo dziatania wykorzystujace site brandéw r6znych producentéw moga by¢ efektywnym
narzedziem budujacym skuteczne dotarcie do konsumentéw”.— powiedzial Roman Gajczewski, wiceprezes NAVO
PGD.

Podstawowa zasada dziatalnoSci NAVO PGD jest $cista wspélpraca z partnerami oparta na dlugoterminowych
porozumieniach handlowych i istotnie wykracza ponad sprzedaz ich produktéw. Spétka zapewnia pelna logistyke, a
ponadto wsparcie trade marketingowe oraz marketingowe na linii producent — detalista - konsument. Unikalny model
dystrybucyjny — bazujacy na sprzedazy artykutéw wzajemnie uzupetniajacych si¢ w poszczeg6lnych kategoriach
produktowych, a nie konkurujacych ze soba — w potaczeniu z wieloletnim do§wiadczeniem rynkowym i uzyskanymi
synergiami kosztowymi — czyni ofert¢ NAVO bardzo interesujaca dla potencjalnych partneréw.

,Jedna z podstaw dziatalnos¢ 3M jest bliska kooperacja z partnerami regionalnymi w poszczegdlnych krajach. Navo
posiada doskonate rekomendacje i wieloletnie do§wiadczenie na rynku sprzedazy, dystrybucji oraz efektywnych
promocji produktowych. Na podstawie obserwacji ich dziatan podjgliSmy decyzje o rozszerzeniu naszej wspéipracy do
rangi ,,Master Dystrybutora” w wybranych kategoriach produktowych. Nie mamy watpliwosci, ze to trafny wybér —
powiedziat Arkadiusz Buczyriski, Dyrektor Handlowy Rynku, Sektor Produktéw Konsumenckich i Biurowych, 3M
Poland.

Partnerami NAVO PGD sa m.in.: P&G, 3M, SC Johnson czy Newell Rubbermaid. Od czerwca 2010 roku spétka
znaczaco rozszerzyla wspétpracg z Procter & Gamble w kategorii produktéw Elektro marek Duracell, Braun i Oral B. W
oparciu o unikalna formule ,,Full Service Distributor” firma przejmuje zarzadzanie dziataniami sprzedazowymi,
logistycznymi i tak zwanym trade marketingiem oraz niemal caly zesp6t handlowy zajmujacy si¢ tymi produktami w
Polsce. Na podstawie zawartego porozumienia obstuga wszystkich klientéw P&G w obszarze powyzszych produktow
zostala przejeta przez NAVO PGD.

NAVO PGD jest jedna z najwigkszych organizacji sprzedazowych w kraju. W sktad oferty handlowej spétki wchodza
produkty chemiczne, kosmetyczne, farmaceutyczne, gospodarstwa domowego oraz — nowo wprowadzone — artykuty z
kategorii elektro. Grupa prowadzi sprzedaz hurtowa i detaliczna marek takich jak: Vizir, Pampers, Always, Pantene,
blend-a-med, Olay, Gilette, Pronto, Raid, Off, , , Vick, Duracell, Braun, Oral B, od niedawna takze Scotch-Brite™,
PRIMA, Viscoplast oraz Syrena.
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NAVO - Polska Grupa Dystrybucyjna ma niemal 20-letnie do§wiadczenie na polskim rynku FMCG. Cechuje ja
dynamiczny rozwdj skali dziatania przy jednoczesnym utrzymaniu konsekwentnego wzrostu wynikéw finansowych.
Przychody Grupy za 2009 rok przekroczyty 876 min ztotych. Srednioroczna dynamika wzrostu przychodéw w latach
2003-2009 wyniosta ponad 8%.

3M Company
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