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Zmowa cenowa po polsku

Ceny w polskim internecie mogtyby by¢ znacznie nizsze, gdyby nie naciski ze strony dystrybutoréw

Coraz czgsciej do opinii publicznej docieraja sygnaly na temat préb wywierania wptywu na polityke handlowa
pojedynczych sklepéw przez dystrybutoréw.

Poréwnywarka Nokaut.pl wspétpracujaca z 3200 sklepami internetowymi przeprowadzita wsréd nich anonimowa
ankiet¢ na temat tego zjawiska. Blisko 60% sklepéw zetkngto si¢ ze zjawiskiem ustalania cen przez producentéw. Co
wigcej, ponad potowa z nich deklaruje, ze gdyby nie te naciski, to mogliby obnizy¢ ceny o 5 do 15%.

Narzucanie cen to zjawisko powszechne

Nokaut.pl zapytat wspétpracujace z nim sklepy czy spotkaty si¢ z sytuacja w ktérej ceny detaliczne produktéw byltyby
z gbry narzucane przez dystrybutora. 59% sposréd 535 sklepéw, ktére odpowiedzialy na pytania potwierdza, ze
spotyka si¢ z takimi praktykami. Dotyczy to przede wszystkim sklepéw oferujacych produkty z kategorii takich jak
»Dom i ogréd”, ,,Sport i hobby”, ,,Sprzet RTV i foto” czy ,,Dla dzieci”.

Mogloby by¢ taniej

73% sprzedawcow, ktorzy spotkali si¢ ze zjawiskiem zmowy cenowej otwarcie zadeklarowato, ze gdyby nie naciski ze
strony dystrybutoréw, obnizyliby ceny oferowanych produktéw o co najmniej 5%. Warto zauwazy¢, ze to praktycznie
43% ankietowanych sklepéw. Prawie 60% sklepéw deklaruje obnizenie cen od 5 do 15% w przypadku gdyby
catkowicie swobodnie mogty ksztaltowac swoja polityke handlowa.
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Sposoby na niesforne sklepy

60 procent respondentéw na pytanie ,,Czy zablokowano lub grozono Pafistwu zablokowaniem dostaw w zwiazku z
polityka cenowa Paristwa sklepu?” odpowiedziato twierdzaco. Najczgsciej wymienianymi problemami z ktérymi
spotykaly si¢ sklepy ze wzgledu na oferowanie produktéw w ,,za niskich cenach” sa:

Problemy z dostawa — 36%

Ostrzezenia od dostawcdw i zarzuty od sklepéw tradycyjnych - 13%

Gorsze warunki u dostawcy, np. brak rabatéw - 13%

Zakaz uzywania zdje¢ produktéow - 5%

Za granica taniej

Sklepy internetowe w poszukiwaniu nizszych cen i obejscia ograniczen zaczynaja importowac towar od zagranicznych
dystrybutoréw - przede wszystkim z Niemiec. 29% ankietowanych sklepéw juz dzis korzysta z oferty zagranicznych
dostawcéw, a kolejne 13% deklaruje rozpoczegcie takiej wspotpracy w najblizszym czasie. Do najwazniejszych
argumentow przemawiajacych za importem produktéw naleza nizsze ceny i brak ograniczen dotyczacych polityki
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sprzedazy.

Nie wszyscy sa zgodni...
Czes¢ sprzedawcdw ceni sobie mechanizm ustalania cen. Twierdza, ze jest to sposéb na zwigkszanie zyskéw i
ograniczanie zazartej konkurencji cenowej na rzecz konkurencji jakosciowe;j.

Zdaniem wlascicieli sklepow
Ponizej prezentujemy wybrane opinie przedstawicieli sklepéw na temat zjawiska ,,zmowy cenowe;j”

,.Nie uwazam, zeby zjawisko dyktowania cen przez dystrybutoréw i producentéw bylo czyms negatywnym. Wrecz
przeciwnie, uwazam, Ze to jedyny sposéb zeby dalej zarabiaé. W sieci pojawito si¢ mnéstwo sklepdw, ktére zbijaja
ceng sprowadzajac marz¢ do Smiesznie niskiego poziomu.”

,,0d kiedy rozpoczeliSmy sprzedaz w Internecie (3 lata temu) praktycznie 80 % producentéw i dystrybutoréw (do tej
pory kilkadziesiat firm) prébowato narzuca¢ nam zmowy cenowe, grozac odmowa sprzedazy ich produktéw. Stawiato
to nasz biznes na krawedzi. Jedynym skutecznym "Srodkiem perswazji" byta groZba z naszej strony , ze jest to tamanie
prawa i ze skierujemy spraw¢ do Urzedu Ochrony Konkurencji i Konsumentéw. (...) Skutkowato, ale po cichu dalej
jestesmy dyskryminowani. Mamy wyzsze ceny zakupu - brak rabatéw, towaru chodliwego nie zawsze starcza dla nas,
pojawia si¢ dziwne problemy z logistyka, itp. Taka jest cena uczciwosci i rzetelnego prowadzenia intereséw w Polsce.
(...) Tylko ludzie oderwani od zycia (...) moga twierdzi¢, ze w naszym kraju nie mamy powszechnych zméw cenowych
i uktadéw”
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