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Masz strong? Sprzedawaj ubezpieczenia turystyczne!

Mondial Assistance rozwija sie¢ dystrybucji on-line. Wystarczy wilasny serwis internetowy i pig¢ minut na wypetnienie
formularza zgloszeniowego, aby dotaczy¢ do Programu Partnerskiego. Za kazda sprzedana polis¢ wyptacane jest
wynagrodzenie.

Program skierowany jest do oséb fizycznych prowadzacych dziatalnos¢ gospodarcza i spétek prawa handlowego.
Niezbednym elementem jest wlasny serwis internetowy. Wszelkie pozostale materialy, w tym takze reklamowe oraz
narzedzia wspierajace sprzedaz, dostarcza Mondial Assistance.

— PostawiliSmy na prostote, dlatego formalnosci ograniczyliSmy do minimum. Dodatkowo, naszym partnerom
zapewniamy niezbgdne wsparcie zaréwno merytoryczne jak i technologiczne. Do ich dyspozycji oddalismy takze
bogaty pakiet atrakcyjnych ubezpieczen dopasowanych do réznych preferencji wyjazdowych. Sa to ubezpieczenia:
Elvia Podréze, Elvia Woda, Elvia Gory, Elvia Degustator, Elvia Praca, Elvia Biznes i Elvia Samochéd — wyjasnia
Agnieszka Walczak-Kuc, Dyrektor Pionu Sprzedazy i Marketingu w Mondial Assistance.

Aby dotaczy¢ do grona partneréw Mondial Assistance i posredniczyé w sprzedazy polis przez Internet, wystarczy
wypetnié krétki formularz zgloszeniowy. Po jego przestaniu zostaje uruchomione Konto Partnera pozwalajace od razu
na aktywna sprzedaz, dajace jednoczesnie dostep do materiatéw reklamowych, statystyk sprzedazy, rozliczen oraz
narzedzi wspierajacych. Ubezpieczenia sa sprzedawane bezposrednio ze strony bedacej wlasnoscig partnera Mondial
Assistance. Za kazda sprzedana polis¢ wyptacane jest wynagrodzenie. Stan rozliczef w kazdej chwili mozna sprawdzié
na Koncie Partnera.

Program Partnerski jest elementem strategii Mondial Assistance rozbudowywania kanatu direct. Wigcej informacji nt.
programu dostgpnych jest pod adresem: https://ssl.intercon.pl/ppelvia/public/index.php .
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