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Internet to bezdenna studnia mozliwosci. Nikt nie watpi juz w potencjal zakupéw w sieci. Trafienie na okazje, nie jest
szczeSliwym zrzadzeniem losu a chtodno przemyslang strategia, prowadzaca Internaute prosto do najlepszej oferty.
Myslisz, ze o zakupach w sieci wiesz juz wszystko?

Sceptycy

Wsréd nas, wciaz sa tacy, ktérzy do wirtualnej formy shoppingu podchodza z dystansem. Jeszcze kilka lat temu mozna
bylo zrozumie¢ ograniczone zaufanie do sklepéw internetowych. Obecnie, posiadamy mozliwos¢ weryfikacji kazdego
sprzedawcy, a w wigkszos¢ transakcji wpisana jest opcja wystawienia opinii lub komentarza.

Skad watpliwos$ci?

Chyba nadal krazy gdzies$ bledne przekonanie, ze towar, ktérego nie mozna osobiscie zbadac, dotkna¢, obejrzeé, nie
jest taki, jakim jawi si¢ na internetowej witrynie.

Zgoda. Ale przeciez, przedmiot zainteresowania, zawsze mozesz obejrze¢ w sklepie stacjonarnym, zakupu z kolei,
dokonac on-line, rzecz jasna taniej. Sprytne, prawda?

Nawet gdyby zdarzyto sig, ze kolor, badZ inny detal nie odpowiada Twojemu pierwotnemu wyborowi (céz, bledy sig
zdarzaja), zawsze mozesz dokona¢ zwrotu. Z ta procedurg zazwyczaj nie ma problemu.

Tani, tansi, najtansi

Sklepy internetowe zrezygnowaly z licznej kadry pracowniczej, drogich w utrzymaniu salonéw sklepowych i
pozerajacych ogromne sumy pienigdzy, reklam telewizyjnych. Nie musza zatem pompowaé cen zabdjczymi marzami,
mamigc nas ztudnymi, czgsto wrecz ponizajacymi promocjami. To oczywiste. Ale gdzie tak naprawdg jest najtaniej?
Tak zwane ,,poréwnywarki cen” nie wyczerpuja tematu promocji. Znajdziesz tam bowiem wylacznie te towary, ktére
wystepuja w sklepach on-line, w tradycyjnej sprzedazy.

UKkryta strefa najnizszych cen

W Polsce od kilku lat funkcjonuja rozmaite serwisy aukcyjne. Od tych zwyczajnych, o jasno okreslonych, prostych
zasadach, az po takie, ktére w Swiat zakupéw wplataja odrobing emocji i zabawy.

Nowoscia sa sklepy, ktére oprécz mozliwosci dokonania klasycznych, tanich zakupéw on-line, dodatkowo oferuja
funkcje, dzigki ktérym sam decydujesz, jaka cena satysfakcjonuje Cig oraz w ktérym momencie zawierasz transakcje.
Pionierska na naszym rynku forma tego typu sprzedazy jest ,,Wykup”, opracowany przez sklep Okazjoneo.pl .
Artykutéw z mozliwoscia wykupu, nie znajdziesz w ,,poréwnywarkach cen”. Tutaj wkraczamy wtasnie do ,,ukrytej
strefy najnizszych cen”.

Zobacz —ocen — zdecyduj

Dlaczego produktéw w opcji ,,wykup” nie ma w rankingach najnizszych cen? Odpowiedz jest prosta: Poniewaz nie
maja one stalych wartosci. Widzisz tylko ceng rynkowa, natomiast koszt wykupu pozostaje dla wszystkich
uzytkownikéw ukryty, do czasu kiedy sami postanowig o jego ujawnieniu. Tu zaczyna si¢ cala zabawa.

Kazdorazowe odkrycie ceny, przez ktéregokolwiek z uzytkownikéw powoduje obnizenie jej o ustalona, widoczna dla
wszystkich warto$¢. Uchylenie rabka tajemnicy wiaze si¢ z zainwestowaniem jednego lub kilku punktéw, pobieranych
automatycznie z puli, ktéra wczesniej wykupites. Jezeli stwierdzisz, ze cena wykupu Ci odpowiada, mozesz dodaé
produkt do koszyka. Wéwczas znika on z oferty sklepu, dajac Ci kwadrans na finalizacjg transakcji. Jezeli w ciagu 15
minut postanowisz jednak zmieni¢ zdanie — artykut wréci do oferty.

Oprocz takiej formy, zawsze istnieje mozliwos¢ zakupu danego przedmiotu natychmiast, bez udzialu w formule
wykupu.
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Co dalej?

To nowe rozwigzanie zwiastuje kolejna rewolucje w sprzedazy internetowej . Co wigcej, sita duzej grupy
uzytkownikéw skupionych wokoét jednego sklepu , stanowié bedzie o konkurencyjnosci jego wyjatkowej oferty.
Mechanizm ten, jest bowiem napedzany aktywnoscia uzytkownikéw — im wigcej odkry¢ ceny, tym jej warto$¢ nizsza.

Na przykladzie wykupu dostrzec mozna, ze gdy poziom krytyczny w procesie obnizania cen zostanie osiagnigty, udaje
si¢ znalez¢ kreatywne sposoby, na obnizenie wartosci towardw z korzyscia dla obu stron . Ta i podobne do niej
formuty, to prawdopodobny kierunek rozwoju e-commerce, na ktérym skorzystasz przede wszystkim Ty, drogi
konsumencie.
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