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Wysoka sprzedaz produktéw MODECOM w roku 2009

Firma MODECOM odnotowata wysoki wzrost sprzedazy w roku 2009 w poréwnaniu z rokiem 2008. Fakt ten wart jest
podkreslenia, gdyz miniony rok okazat si¢ niezwykle trudnym sprawdzianem dla calej branzy IT, w ktérej wigkszos¢
firm odnotowata znaczace spadki. Szacuje sig, Zze popyt na same notebooki, czyli najbardziej popularne produkty, spadt
az o kilkadziesiat procent, a sprzedaz akcesoriow komputerowych o okoto 15%.

Bardzo stabe wyniki catej branzy, jakos¢ oferowanych produktéw oraz agresywna polityka cenowa MODECOM
pozwolily umocni¢ jej pozycje na rynku i zblizy¢ si¢ do lideréw w tym segmencie produktowym.

Najwigkszym popytem cieszyly si¢ glo$niki (wzrost o 105%), myszki i klawiatury (wzrost o 76%), a takze
stuchawki, torby i urzadzenia sieciowe (ponad 50% wzrost). Na uwage zastuguje réwniez coraz wigksze
zainteresowanie urzadzeniami nawigacyjnymi (ponad 40%) oraz niezwykle pr¢znie rozwijajacy si¢ rynek tuszy do
drukarek. MODECOM ciagle poszerza ofert¢ zamiennikéw, a dzigki wtasnej fabryce jest w stanie zaoferowac
wysokiej jakosci produkty w niezwykle atrakcyjnych cenach.

,-Rok 2009 mozemy $§miato uznaé za bardzo dobry dla MODECOM. Mimo, ze w catej branzy IT firmy odnotowaty
spadki sprzedazy, a tym samym zyskow, nasza firma konsekwentnie realizuje zatoZenia polityki sprzedazowe;j i ciagle
pracuje nad lepszym rozpoznawaniem marki. Przetozylo sie to na wysoki popyt na wszystkie flagowe produkty.
ZakonczyliSmy rok 2009 z ponad 30% wzrostem, a najwigkszy uzyskaliSmy na glosnikach (ponad 100% zwigkszenie
sprzedazy w poréwnaniu z rokiem 2008.) Niewatpliwie tak dobre wyniki uzyskaliSmy réwniez dzigki wciaz
poszerzanemu kanatowi sprzedazy. Nasze produkty sa obecne obok kanatu resellerskiego takze w duzych sieciach,
takich jak Saturn, Media Markt oraz Real.” - powiedziat Krzysztof Wdjciak, Dyrektor Zarzadzajacy MODECOM S.A.

MODECOM

stronal/1



