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Jak sprzedawad¢ materiaty budowlane w internecie?

W sieci coraz czgsciej pojawiaja sig firmy budowlane i specjalisci od budowy, remontu, wykoficzenia domu czy
mieszkania. Obecno$¢ w internecie przynosi im bowiem realne korzysci. Najczg$ciej jest to jednak obecnosé
wizerunkowa. Jak w takim razie przeku¢ ja na realng sprzedaz?

Badania, przeprowadzone w zesztym roku przez firm¢ ASM wyraZnie pokazuja, ze przedstawiciele branzy budowlanej
widza w internecie szans¢ na dodatkowy kanal marketingowy i sposéb na lepsza komunikacje z klientami. Raport

»Web 2.0 w budownictwie” pokazat, ze ponad 80% internautéw zwiazanych z budownictwem bardzo regularnie
korzysta z sieci, szukajac nowinek budowlanych, opinii o materiatach i wykonawcach, zasiggajac opinii innych
uzytkownikéw na tematy budowlane. Tymczasem w internecie drzemie tez ogromny potencjat sprzedazowy. Raport
,,E-COMMERCE w Polsce w oczach Internautéw” przeprowadzony w 2010 roku przez GEMIUS S.A. méwi, ze az 78%
polskich uzytkownikéw sieci kupuje przez Internet i liczba ta systematycznie wzrasta.

Przed firmami budowlanymi otwieraja si¢ wigc zupetnie nowe mozliwosci — sprzedaz produktéw przez internet. O ile
strona internetowa, reklama w wyszukiwarce czy nawet profil na Facebooku to juz w zasadzie marketingowa
codziennosé, o tyle sprzedaz w sieci w branzy budowlane;j to trend, ktéry w Polsce dopiero nabiera rozpedu. Mimo to
juz widaé, ze w krétkim czasie przyniesie realne korzysci tym, ktérzy zechca go wykorzystac.

Zaczaé sprzedaz w internecie chce poméc m.in. pasaz materiatéw budowlanych i poréwnywarka cen BUDTRADE.pl .
To miejsce, dzigki ktéremu hurtownie i dystrybutorzy materiatéw budowlanych moga w prosty i fatwy sposéb
sprzedawa¢ swoje materialy, a internauci — kupowac je zawsze w najnizszej cenie, nie wychodzac z domu.

- BUDTRADE.pl to platforma, ktéra umozliwia zaprezentowanie swojej oferty w internecie bez koniecznosci
inwestowania w drogie oprogramowanie sklepu internetowego, strong, a nawet reklame — przekonuje Marcin Gorski z
firmy WEBRISER Sp. z 0.0., ktéra stworzyta i administruje portalem BUDTRADE.pl. - My nie tylko dostarczamy
narzgdzie — pasaz materiatéw budowlanych, ale réwniez dbamy o to, by pierwszy kontakt z siecig byt dla firm
naprawde bezbolesny — wprowadzamy produkty, zarzadzamy sprzedaza, organizujemy transport, dbamy o promocje
catego portalu (a wigc rowniez o promocj¢ materialéw klientow).

Mimo ze platforma dziata dopiero kilka miesigcy, przybywa firm i klientéw indywidualnych zainteresowanych tego
typu rozwiazaniem. Wtasciciele przyznaja, ze cho¢ stworzenie tego typu narzedzia bylo swego rodzaju ryzykiem, to z
perspektywy czasu — oplacito si¢.

- Udato nam si¢ przekona¢ firmy, ze sprzedaz materialéw w internecie moze by¢ prosta, fatwa i bezproblemowa, a
klientéw indywidualnych — ze w internecie znajda to, czego potrzebuja taniej i nie wychodzac z domu. Z rozméw z
oboma tymi grupami wiemy, Ze pasaz materialéw budowlanych i poréwnywarka cen to rozwiazanie, ktére doskonale
odpowiada na ich potrzeby. Wiemy, Ze si¢ nie zawiedli — przekonuje Marcin Gorski.

To pierwsze tego typu rozwigzanie w polskim internecie. Na rynku istnieje wprawdzie kilka poréwnywarek cen czy
sklepéw online z artykutami do remontu czy budowy, ale albo nie umozliwiaja one zakupu bezposrednio z poziomu
poréwnywarki, albo nie sa pasazem. Twércy BUDTRADE.pl mocno wierza, ze tego typu rozwiazanie to przysztos¢ dla
branzy budowlanej.

- JesteSmy przekonani, ze zaréwno materiaty, jak i ushugi budowlane doskonale odnajda si¢ w przestrzeni internetu i
wbrew powszechnemu przekonaniu mozna z powodzeniem handlowa¢ nimi w internecie. Mysle, ze z czasem
powstanie coraz wigcej rozwiazaf, ktére pomoga branzy budowlanej efektywnie rozwijac si¢ i sprzedawac w sieci —
twierdzi Gorski.
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