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Od poczatku biezacego roku kilkunastoosobowe zespotly po stronie Yawala i Orgadaty pracowaty nad przygotowaniem
kompletnych baz danych pozwalajacych na wdrozenie oprogramowania LogiKal u producentéw stolarki otworowej
wspotpracujacych z systemodawcg. Wszystkie bazy zostaly starannie zweryfikowane podczas odbioru, dzigki czemu
partnerzy firmy bgda mieli mozliwos¢ catosciowego zarzadzania CNC. Co wigcej, LogiKal jest réwniez narzedziem do
tworzenia wycen i to wlasnie juz na tym etapie ma miejsce programowanie maszyn.

Do najwigkszych zalet dostarczanego przez Orgadatg rozwigzania nalezy zaliczy¢ oszczednos¢ czasu pracy nawet do
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50%. Po wdrozeniu operator obstugujacy maszyny tylko 30% swojego czasu po§wigca na obstuge centrum

obrébczego, pozostate 70% moze przeznaczy¢ na inne dziatania. Ponadto, kazdy klient otrzymuje LogiKala w wersji od
razu gotowej do pracy. Bez koniecznosci samodzielnego programowania, pisania obrébek czy makr sterujacych.
Program dostarcza bazy danych wraz z obrébkami CNC.

Yawal jako jedyny systemodawca oferuje swoim obecnym klientom oraz firmom zainteresowanym rozpoczgciem
wspotpracy specjalng promocjg¢, w ramach ktérej moga oni otrzymaé 3-miesigczna bezplatng wersj¢ testowa
oprogramowania. Jej koszty w calosci ponosi Yawal. W tym czasie producenci stolarki bgda mieli mozliwos$¢ oceny i
weryfikacji dziatania dostarczanego przez Orgadatg rozwiazania. Po uptywie tego okresu konieczne jest wykupienie
petnej wersji LogiKala bezposrednio u jego dostawcy. Wszyscy zainteresowani nabyciem programu producenci moga
si¢ kontaktowaé z przedstawicielami Yawal lub Orgadaty. Wdrozenie programu zajmuje tylko 4 dni, podczas ktérych
odbywa si¢ najpierw dwudniowe szkolenie podstawowe, a pozostaty czas przeznaczony jest na skonfigurowanie
maszyn.

w»Automatyzacja klientow jest trendem w branzy aluminiowej. Yawal podaqza za trendami rynkowymi, i stara sie by¢
zawsze tam, gdzie klienci potrzebujq naszej pomocy. Takim zagadnieniem jest wlasnie wsparcie procesu automatyzacji
produkcji stolarki. W swoich dziataniach wzgledem partneréw biznesowych stosujemy strategie sprzedazy i obstugi
3600. Co oznacza, Ze asystujemy im na kazdym etapie ich dziatania od przygotowania ofert, przez produkcje, marketing
i sprzedaz inwestorom.” — méwi Lukasz Kucharczyk, Dyrektor Handlowy Yawal S.A.

,» Dla firm produkcyjnych rownie istotna jak ofertowanie jest doskonata technologia i sprawne przygotowanie
produkcji. Nasze bazy danych wprowadzone sq w taki sposob, ze na kazdym etapie projektu oraz zlecenia
produkcyjnego ludzie majq dostep do profesjonalnie przygotowanych danych profili, okuc¢ okiennych i drzwiowych oraz
obrobek. Ich aktualizacje pojawiajq sie na biezqco i zawsze sq tworzone w oparciu o katalogi systemowe. Daje to
gwarancje dostepu do najnowszych rozwiqzan wprowadzanych przez wysokiej klasy specjalistow zatrudnionych w
naszej firmie.” - Beata Culkowska, Product Marketing Specialist w ORGADATA East Europe Sp. z o.0.
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