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Stawianie czota branzowym wyzwaniom jest duzo tatwiejsze w oparciu o solidng rekomendacje producenta. Firmy
dotaczajace do sieci KRISHOME notuja spore wzrosty.

Tendencje rynkowe

Branza stolarki okiennej przezywa rewolucje¢ internetowa. Dzis, wedtug badan, az 69,6 % inwestoréw do 39 roku zycia
— informacji o szeroko rozumianych materialach budowlanych szuka w internecie. Réwnie waznym Zrédtem
informacji sa eksperci w salonie sprzedazy. Dzi§ inwestor stawia na zakup scentralizowany — coraz czgsciej decyzjg o
zakupie okien, bram, drzwi i oston podejmujac w jednym miejscu. — Obserwujemy dynamike wzrostu udziatu
zamowien kompletu stolarki. Rok do roku notujemy ponad 30-procentowy wzrost. Polacy chca kompleksowej obstugi
i cieszy nas, ze mozemy ten sektor tak dynamicznie wspéttworzy¢ — komentuje Radostaw Gibki, Dyrektor Sprzedazy
Krajowej firmy KRISPOL.

Rozwoj sieci

Liczba aktywnych kooperantéw KRISHOME wciaz rosnie. Od 2018 roku, kiedy firma KRISPOL oficjalnie ogtosita
nowy projekt, sie¢ zanotowatla 40 procentowy wzrost. — Liczby sa wazne, ale dla nas bardziej istotne jest to, ze
dotaczajacy do sieci KRISHOME to wyjadacze lokalnych rynkdéw, firmy z dos§wiadczeniem i zaufaniem budowanym
wsréd klientéw w danym rejonie od wielu lat, czasem juz nawet pokolen. To pokazuje, ze sp6jna koncepcje i nasza
wizje marketingowa rekomenduja ludzie, ktérzy o biznesie moga wiele powiedzieé, to jest nasz powdd do dumy i
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Swietne srodowisko do wspdlnego synergicznego rozwoju — dodaje Radostaw Gibki.

Jeden z flagowych salonéw — Megabud z Gdariska z powodzeniem odnosi sukcesy na lokalnym rynku. — Nie
wystarczy dobry produkt, dzi§ na proces sprzedazy i obstugi klienta trzeba spojrze¢ szerzej. Naszym priorytetem jest
dostarczy¢ inwestorowi, jak najwigcej informacji. Chcemy, by kupujac w salonie Megabud klienci byli Swiadomi czego
oczekuja od swojej inwestycji i ich potrzeby zostaly zaspokojone — od wstgpnej rozmowy z doradca
techniczno-handlowym, po prawidlowy montaz na budowie, kazdy etap ma kluczowe znaczenie. W mojej opinii to
wlasnie takie podejscie daje stabilizacj¢ biznesowa i efektywnos$¢ — Michat Michnowicz — wlasciciel salonu z
Gdanska. Wtasciciele salonu Prestige House w Grabdwce pod Bialymstokiem dodaja, ze spora wage odgrywa réwniez
wsparcie w postaci szkolen, ktére zapewnia producent — Mozliwos¢ stalego rozwoju — zaréwno kompetencji naszych
montazystéw, jak i zespotu handlowego, to wazny element strategii budowania pozycji lidera, ale tez eksperta na
lokalnym rynku — komentuje Rafat Siwy. Paulina Witkowska wiascicielka salonu WW Okna dodaje réwniez, ze dla
inwestoréw atutem jest elastycznos¢ i komplementarnosc oferty. — Elastycznos¢ ofertowa, Scislej mozliwosc¢ taczenia w
obrebie jednego zlecenia réznych rozwiazar z zakresu stolarki, pozwala nam przygotowywac konkurencyjne oferty, na
ktére tak licza budujacy.

Plany na przyszlo$é

Firma KRISPOL zapowiada, ze koncept bgdzie nieustannie si¢ rozwijat. Juz w najblizszym miesiacu na mapie pojawia
si¢ kolejne pomaraficzowe punkty. — Nasz salon dotaczyt do sieci jako jeden z pierwszych i z perspektywy czasu
uwazamy, ze byla to §wietna decyzja. Kompetencje i do§wiadczenie w polaczeniu z Swietnie prowadzonymi
dzialaniami promocyjnymi, w ktérych wspiera nas producent, zaowocowaly satysfakcjonujacymi wynikami —
rekomenduje Waldemar Krysiniski, wiasciciel salonu KRISTECH z Inowroctawia.

Zobacz film promujacy sie¢ salonéw KRISHOME: https://www.youtube.com/watch?v=yve A3wo98EQ&amp:t=1s
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press box

strona 3/ 3


przemysl/krispol.html

