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Rosnace standardy prawne i koszty energii sprawiaja, ze Polacy inwestuja w coraz lepszej jakosci materialy
budowlane. O sprawdzonych prognozach na rynku budowlanym rozmawiamy z Markiem Medrkiem, dyrektorem
sprzedazy systeméw okiennych z PVC na Europg Wschodnia w Schiico International Polska.

Budujac nowy dom, Polacy starannie kalkuja kazdy wydatek i dotyczy to takze okien. Czy to podejscie jakos si¢
Zmienia?

Zdecydowanie tak. Jeszcze w latach 90. panowalo przekonanie, Ze okno z PVC to produkt jednolity, nie zwracano
wigkszej uwagi na parametry, a o zakupie decydowata cena. Teraz §wiadomo$¢é w tym zakresie jest zupetnie inna.
Klienci maja znacznie wigksza wiedze na temat swoich potrzeb i parametréw okien. Chetnie szukaja informacji w
Internecie i nie musza juz rozmawia¢ z handlowcami. Duzo si¢ zmienito takze w prawie budowlanym. Wymagania
zwiazane z oszczednoscia energii wzrosty, a ciepte okna staty si¢ wymogiem. Gdy wchodzitem do tej branzy,
standardem byly systemy okienne bazujace na profilach tréjkomorowych, ktére cechowaty si¢ niska jak na dzisiejsze
czasy izolacyjnoscia cieplna Uw na poziomie 2,0 — 2,5 W/m2K. Potem przyszed! czas na cieplejsze profile
pigciokomorowe, a dzisiaj juz idziemy w kierunku okien pasywnych, o wspétczynniku Uw nawet ponizej 0,8 W/m2K.
Stolarka o gorszych parametrach jest juz praktycznie w odwrocie, a klienci coraz cz¢éciej wybieraja nawet cieplejsze
okna niz wymaga tego prawo. My ten trend przewidzieliSmy wczesniej i konsekwentnie rozwijaliSmy oferte wysokiej
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jakosci okien wtedy, gdy inni konkurowali cena.
Na czym budujecie Wasza strategie rozwoju firmy i jak si¢ sprawdza?

Od samego poczatku nie byliSmy zainteresowani masowa sprzedaza naszych systeméw. SkoncentrowaliSmy si¢ na
stosunkowo waskim jak na tamte czasy segmencie okien Premium i nastawiliSmy si¢ na stopniowy wzrost. Patrzac na
rynek niemiecki czy skandynawski wiedzieliSmy, ze réwniez w Polsce nastapi przetom. W tej chwili sprzedajemy
wigcej cieplejszych systeméw o grubosci powyzej 80 mm niz 70 mm. Polacy bogaca si¢ i oprécz energooszczedne;j
stolarki poszukujq takze rozwigzan antywlamaniowych o potwierdzonej klasie RC2. Jesli chodzi o rozw6j firmy, to
generalnie nasza sprzedaz wzrasta rok do roku o kolejne miliony euro. Lata 2018 i 2019 byly dla nas bardzo dobre i w
dalszym ciagu notujemy duze wzrosty. Zdecydowanie przekroczyli§my zaktadany plan. Rosniemy szybciej niz rynek.

Jak na te zmiany zareagowaly polskie firmy produkujace okna?

Musze powiedzieé, ze tempo ich rozwoju przerosto nasze oczekiwania. Polskie firmy dobrze zuzytkowaty dotacje
unijne, zmodernizowaty linie produkcyjne i wykonaly olbrzymia pracg na rynkach zagranicznych. W ostatnich latach
eksport nawet jeszcze bardziej wzrdst. Méwi sig, ze nasze rodzime firmy sa obecnie numerami jeden i dwa wsréd
najwigkszych eksporteréw okien. Wielu polskich producentéw sukcesywnie dziata na najwigkszych dla nas rynkach
zagranicznych — gtéwnie w Niemczech, ale tez we Francji i krajach Beneluxu. Zeby eksportowac i dobrze zarobid,
trzeba by¢ dobrze zorganizowanym i oferowac co$ wigcej niz niska cena. Duzo firm rozwinglo si¢ wlasnie dzigki
systemom Schiico i przekonato si¢, ze mozna produkowac na drozszych profilach i notowaé wzrosty. Sukcesy wielu
firm potwierdzaja t¢ prawidtowos¢ i jest ona widoczna nie tylko na rynkach zagranicznych, ale tez w Polsce. Warto
zaznaczy¢, ze coraz wigcej firm zagranicznych szuka partneréw do wspétpracy w naszym kraju. ZauwazylisSmy tez, ze
rosnaca liczba firm, a nawet dileréw z Europy Zachodniej prébuje uruchamia¢ produkcjg w Polsce.

A jakie beda okna przysziosci? W jakim kierunku zmierza rozwdj stolarki okiennej i ogélniej budownictwa?

Kluczowym czynnikiem bgdzie na pewno dostarczanie rozwiazan pozwalajacych zredukowaé zapasy magazynowe i
uproscié procesy logistyczne. Systemy bgda wigc coraz bardziej uniwersalne, profile tatwiejsze w obrébce, coraz
bardziej kompatybilne. Jesli chodzi o sama technologie okienna, na rynku PVC cig¢zko obecnie méwic o przetomie.
Oczywiscie, te rozwigzania moga by¢ coraz bardziej energooszczedne i dawaé wigkszy komfort uzytkowania, ale to
beda tylko udoskonalenia tego, co juz istnieje. Ogdlne tendencje zmierzaja w kierunku coraz wigkszych przeszklen,
inteligentnych doméw i cyfryzacji proceséw. Smartfony staty si¢ codziennoscia i szukamy dla nich nowych
zastosowan. Juz dzi§ mogg zastapic klucze i pozwalaja na sterowanie domem z dowolnego miejsca. Takie sa
oczekiwania mlodego pokolenia i musimy na nie odpowiadaé. W 2020 roku na targach Fensterbau Frontale w
Norymberdze bgdziemy pokazywac nasze nowosci w segmencie PVC i myslg, ze réwniez pod tymi wzglgdami
zadowola wspotczesnych odbiorcow.
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Marek Medrek, dyrektor sprzedazy systemow okiennych z PVC na Europe Wschodniq w Schiico International Polska

Wiecej informacji o produktach firmy Schiico znajdaq Paristwo na stronie: www.schueco.pl

Schiico — Systemowe rozwiqzania okien, drzwi i fasad

Grupa  Schiico z siedzibq w Bielefeld rozwija i sprzedaje systemy okienne,  drzwiowe i fasadowe. Na obecnq i
przysztq pozycje lidera w branzy  technologii i ustug pracuje ponad 5400 osob zatrudnionych na catym  swiecie.
Jako specjalista od powtok budynkow o charakterze mieszkaniowym i komercyjnym, Schiico oferuje, oprocz
innowacyjnych produktow, takze  doradztwo i rozwiqzania cyfrowe na kazdym etapie procesu budowlanego — od
pomystu i wzornictwa az po wykonawstwo i montaz. Z firmq Schiico  wspdtpracuje 12000 firm partnerskich,
deweloperow, architektow i inwestorow na catym Swiecie. Firma dziata aktywnie w ponad 80 krajach i  osiqgneta
w 2018 roku obrot w wysokosci 1,670 miliarda euro. Wiecej  informacji na stronie www.schueco.pl

Schiico International Polska
press box
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