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KRISPOL rewolucjonizuje system zamawiania okien aluminiowych i zacie$nia wspétprace z ALUPROF

KRISPOL potaczyt sity z jednym z czotowych producentéw systeméw aluminiowych w Europie, firma ALUPROF.
Dla klienta indywidualnego to przetom w zakupie okien — mozliwo$¢ miksowania rozwiazan PVC i aluminium bez
ograniczen na jednej budowie, przy zachowaniu sp6jnosci kolorystycznej. Partner6w biznesowych ucieszy fakt, ze
ofertowanie i zamawianie zostalo znacznie uproszczone.

Okna aluminiowe, ktére kiedys kojarzyly si¢ jednoznacznie z inwestycjami biznesowymi, szturmem wkroczylty do
oferty indywidualnych inwestorow. Wszystko za sprawg trendéw, ktére wykorzystuja ogromne przeszklenia,
wymagajace indywidualnych i aluminiowych rozwiazan. W odpowiedzi na oczekiwania architektéw i budujacych,
KRISPOL zrewolucjonizowatl podejscie do ofertowania okien. — Zaproponowalismy naszym klientom innowacje — juz
nie muszq wybieraé miedzy jednym a drugim rozwiqzaniem, ale pozwalamy im na petng swobode w realizacji
wymarzonego projektu. Czesto zdarza sie, Ze klient do klasycznych okien chce wykorzystac systemy PVC, a tylko duze
tafle szkta umiescic¢ na systemie aluminiowym, teraz przy zachowaniu spojnej kolorystyki realizujemy takie projekty. To
rownieZ udogodnienie dla architektow, ktorzy w sieci salonow KRISHOME mogq swobodnie dobierac kolorystyke,
parametry, a teraz rownie? system — bez Zadnych ograniczen — powiedziat Radostaw Gibki, Dyrektor Sprzedazy
Krajowej firmy KRISPOL.

Wprowadzenie do oferty HOME okien FEN 86 A to réwniez biznesowa kooperacja KRISPOL z gigantem branzy,
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firmg ALUPROF. — Chcielismy by¢ pewni, ze proponowane przez nas rozwiqzania bedq spetniaty oczekiwania
inwestorow. Zdecydowalismy sie na ALUPROF, ktory jest stabilnym partnerem. Za tq firmq przemawia 60-letnie
doswiadczenie, liczba 1300 zadowolonych klientow dystrybuujacych rozwiqzania w swoich przedsiebiorstwach, a takze
skala, zatrudnianie 2200 0s6b rowniez swiadczy o stabilnej pozycji na rynku. — dodaje Gibki.

Wspétprace skomentowata rowniez Bozena Ryszka, Dyrektor ds. Marketingu i Public Relations ALUPROF: Firma
Krispol to nasz partner biznesowy nalezqcy rowniez do grupy klientow objetych programem Partner Aluprof, ktory
wyroznia dostawcow stolarki aluminiowej dla klienta indywidualnego. Wyspecjalizowana sie¢ salonow KRISHOME
proponuje inwestorom zarowno stolarke PVC, jak i produkty z aluminium, ktore zyskujq na popularnosci. Z naszych
wnikliwych obserwacji rynku i badania trendow, wynika, ze popyt na stolarke aluminiowq w domach jednorodzinnych
bedzie dynamicznie wzrastat i wptyw na to ma wiele czynnikow — trwatosé, odpornos¢ na czynniki atmosferyczne,
energooszczednosc, rozmiary okien. Wielkie przeszklenia i waskie profile to dzisiaj trend. Wiemy, Ze dla naszych
klientow jednq z przeszkod w sprawnym przebiegu procesu zakupowego, byta wycena stolarki z aluminium, inicjatywa
KRISPOL usprawniajqca ten proces, niezwykle nas cieszy. Od teraz klient otrzyma w tym samym czasie zaréwno oferte
na stolarke PVC i aluminiowq. Mamy nadzieje, Ze pozytywnie wptynie to na wzrost udziatu w sprzedazy produktow
aluminiowych.

KRISPOL przygotowat potgzne zaplecze dla swojej sieci salondw KRISHOME i partneréw dystrybuujacych stolarke
tej marki. Od teraz ofertowanie okien aluminiowych dla domu, bgdzie przebiegalo analogicznie do zamawiania
rozwiaza PVC i odbywato si¢ w programie CANTOR, dobrze znanym przez kontrahentow.
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